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ASM以先进沉积技术开拓中国市场

室支持设备和团队。它将与中国台湾、韩国和日本的技术

中心一起，及时为本地客户提供支持。

本地足迹扩展 ：Entegris 在上海、北京、厦门和西

安均设有办事处，目前 Entegris 正在上述四个办事处积

极招募更多经验丰富的技术与销售人员。大连、深圳和

武汉的销售团队也将不断扩展，同时还将在武汉新建办

事处。

本地人才培养：为帮助中国半导体行业解决人才短缺

问题，Entegris 寻求与高等院校和行业伙伴通力协作，共

同制定旨在培养未来工程师和科学家的教学与培训计划。

此外，Entegris 将继续与客户密切合作，积极推动技术路

线图讨论，帮助客户迈向先进制程，并通过提供量身定制

的培训与技术研讨会，满足不同客户的特殊需求。

2018 年 SEMICON 

China 开展前一天，沉积工

艺技术的领先供应商 ASM

在上海举办了媒体见面会，

介绍了其主要的产品线、

产品优势以及一些典型应

用案例。ASM 中国销售开

发总监徐来表示，ASM 希

望通过这次 SEMICON　

China 传递两个重要的信

息，ASM 是全球 ALD 工艺技术和材料的领导者，ASM

不仅关注中国的先进世代工艺项目，同样还会继续服务好

目前主流技术节点的 Fab 厂客户。

据介绍，ASM 作为沉积工艺的领先供应商，技术和

产品包括了 PEALD 工艺、CVD 工艺和 ALD 工艺，在中

国已用于生产的平台有原子层沉积、增强等离子体化学气

象沉积、立式炉、外延设备。尤其在 ALD 工艺方面，全

球 20nm 到 5nm 世代的 Fab 厂几乎具有 100% 市占率。之

所以 ASM 在 ALD 工艺上具有领先优势不仅是因为他们

注重设备的研发，同时他们也会进行材料的同步研究。据

徐来介绍，很多设备供应商的改进都是根据客户的需求研

发机器，而 ASM 有自己的工艺集成中心，在自行进行工

艺集成过程中发现了一些应用，然后需要确定相应的材料，

继续推进材料本地化，帮客户缩短上市时间

2017 年，为积极响应中国政府在本地选择货源和供

应商的号召，Entegris 分别与福建博纯材料有限公司和湖

北晶星科技股份有限公司签署了合作协议，得以在本地生

产专业的气体产品及高纯度的沉积产品。Entegris 因此得

以成为第一家能在本地生产特殊气体产品的国际材料公

司，为中国不断成长的半导体市场提供支持。

截至目前，与上述两家的合作已取得实质性的进展。

博纯的设备已经通过国内不少领先制造商的验证，预计到

2018 年第二季度，所有主要本地制造商均将完成验证。

Entegris 将继续寻找新的优质的本地合作伙伴，以实

现更多材料的本地化，从而更快地响应客户产品的需求，

缩短产品上市时间。

ASM 位于芬兰的研发中心就会专注研发所需的材料，等

产品成形后，就可以让产品事业部制造设备，提供给客户，

再通过客户的反馈来进行修改和更新，这是 ASM 的独特

之处也是 ASM 保持领先的秘诀之一。

徐来表示，近几年中国半导体行业的快速发展也是有

目共睹，新晶圆厂的建造也是各地开花，这也推动了对制

造设备需求的大幅增长，目前中国已经是全球第三大半导

体设备消费地区。许多设备供应商也都开始布局中国市场，

ASM 也不例外。他说：“现在是真正的中国时间。” ASM

进入中国市场已有 20 年历史，目前的装机容量也已将近

200 台，涵盖了其在中国的所有客户。针对目前各个地区

不断建造的新晶圆厂，ASM 都会在当地构建工程师团队，

为客户提供及时的设备包括硬件和工艺的支持。

虽然中国区的增长对于设备厂商来说商机无限，但同

时也面临诸多挑战。对于 ASM 来说，中国地广人众，工

厂较为分散，需要很多的人力来支持各地的客户。对于优

秀人才的招聘和培养是目前 ASM 面对的最大挑战。目前，

ASM 会把员工送至台湾地区或韩国做一些现场培训，通

过支持当地的客户获得一些能力的提升，再服务于中国的

客户，就可以分享相关经验于客户，加快客户的学习曲线，

帮助他们避免一些别人犯过的错误。徐来表示：“通过几

年得的现场工作经验积累，相信这些技术人员的能力会越

来越强。”  更多信息请访问：www.asm.com。




